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Esvalor: llave para la financiacion

RICARD CUGAT

La firma financiera
hace de puente entre
inversores y empresas

La incorporacion de las fintech al
mercado de la financiacion de em-
presas ha ensanchado este sector lo
suficiente como para que, ademas
delosbancos, quede espacio parafir-
masquecubrentodoslosestadiosde
los actuales procesos de aportacion
de liquidez. Esvalor es una de esas
nuevas plataformas, que aportan
recursos a las empresas. Se trata de
un peldano a través del cual se unen
dos tramos del mercado financiero:
los inversores —fondos, empresas in-
vesoras, family offices, plataformas de
crowfunding..— gestoras de financia-

ciénylas empresas quenecesitanre-
cursos para mantener su actividad
cotidiana. «Hacemos direct lending,
que ahora se empieza a desarrollar
en Espanay que no pasa porlas enti-
dades financieras», afirma Francesc
Padilla, socio fundador de la firma
financiera.

La compania se constituyo en el
2012. Anteriormente Padilla habia
estado 10anos como analistaderies-
gosen unaentidad financiera. Y fru-
to de la experiencia de trabajar con
empresas y el sector financiero pu-
so en marcha esta empresa, que en
realidad es «una integradora de las
necesidades de las empresas de fi-
nanciaciony el mercado de finan-
ciacion», comenta.

Su actividad se apoya no solo en
una empresa financiadora sino en

SOCIO FUNDADOR. Francesc Padilla, consejero delegado de Esvallor.

diferentes opciones, en funcion de
las caracteristicas de las empresas
que necesitan recursos. «No hemos
inventamos la rueda, pero es que
desde el principio ya comenzamos
a cerrar operaciones y pudimos au-
tofinanciarnos. Somos una empresa
muy poco intensiva en capital», co-
menta Padilla. Unaempresa puede
empezar a llamar a las puertas y no
encontrar el inversor adecuado por-
que no se ajusta a su perfil. «Nuestro
trabajo es llevarlas de la manoo.
Esvalor financia operacionesdes-
de 50.000 curos, pero no hay limi-
te por arriba: 10, 15, 20 millones de
euros... Esa actividad le permite ge-
nerar entre 100.000 y 200.000 euros
de ingresos anuales. La firma tiene
una estructura minima: «Una gran
parte de la actividad estd externali-
zada: todo lo que no estrabajo core, -
el analisis de riesgo-, esta fueras, di-
ce Padilla, «Tenemos beneficios des-
deel principio», destacael consejero
delegado. | MAXJIMENEZ BOTIAS=



